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“Hoy, un director ha de ser mas
mtumvo y decidir mas rapidamente”

torno cambiante como el actual. Hablamos
con su “creadora”™ Elia Garcia Saura.
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que decidi crear esta asesoria dirigida alas py-
mes voleando en ellas toda mi dis-
ponibilidad, flexibilidad y conocimientos.
Toda la andadurade esta firma ha coineidi-
do con la época de crisis, asi que en aquellas

pymes donde ¢l gerente lo dirige todo, aho-

ra.daduhscﬁnnmnduncmales.sum ‘

1 experiencia en diferentes sec

tores donde he trabajado (industrial, e
cnauéuco,aﬂmenmﬁn.,.

para poder ven-
gﬂmhoyynﬂﬂ&yaiobmbemﬁn
cios; ahi entro yo.
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mejor posicionadas son las de tecniologia
punta, creadas por gente joven; no obstante
este perfil de directivos, ellos son muy espe- el
cialistas en su materia, pero cuando ven
perspectivas de futuro en su negocio se pre-
ocupan de que sucrecimiento sea sostenible
y de diferenciarse en el mercado. Aquien-
tonces solicitan. ayuday también entramos.
NOSOLTos COmo : empezando por
syudarnmntdmﬁdad. valores diferencia-
les, estrategia de posicionamiento, de ven-
tas, comunicacion, una atractiva cartera de
productos/servicios, planes operativos de
crecimiento empresarial..y todo bajo el
marco de la rentabilidad. Asi estas empresas
mﬁapnaigis,ai‘lnhaunbim.

MARRI-.'I‘ER" s:-:nwao UNICO Y PIONERO

Marketer es un nuevo servicio de Garcia Saura Asesoria en Estrategias de Marketing
y Ventas que estd funcionando muybieu{derwmmmnlaUnivmsidaddeCaste-

1l6n aunque se prevé su ampliacién).

Consiste en introducir un becario en una em-

presa (elegido por ésta) que carezca de Dpto. Comercial o de Marketing; remitido
porla Universidad es dirigido poresta asesorfa. Asf, seda la oportunidad de que di-
cho“marketer” pase a formar parte de 1a plantilla mientras practica activamente; y
porotrolado, resulta un servicio muy rentable y bien dirigido para 1a empresa (bajo
el control y supervisién de Garcia Saura) en su orientacion al mercado.

macéutico, ) me
nutro de metodol
mite czearbm
0, en unemnrno wmo
actuanu; director ha de ser mas intui-
tivo y decidir mas ripidamente ante la ad-
versidad,
Por otro hdo,ha::iendo pasado por gm
TENLES cargos en trayectoria profesio-
nal, reconozco todos los lenguajes que se
dan en una empresa y en todos los pues-
tos de trabajo; incluso puedo llegar a ase-
sorar indistintamente y de forma integral
a las dreas de Marketing, Comunicacion y
Ventas, Soy facilitadora de equipos de
trabajo y mi metodologia contempla: ob-
tener Conocimientos del Sector de mi
cliente / Analizar sus Recursos (a nivel
interno y versus la competencia) y Plan-
tear Estrategias de Orientacion (Planes
de Negocio, Nuevos Lanzamientos, Coa-
Comercial

s

Todo ello de cara a empresas de TIC's
(aporto estrategia de compaiia), Em-
prendedores (asesoramiento para pues-
ta en marcha, subvenciones...) vy Empre-
sas en momentos de cambio (consejos
2 valorando al = elp&’néue-
compre valo! o altamente
to/servicio a la vez que se satisfacen sus
necesidades).
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y actuamos en proyvectos puntuales o como
sustitutos de una persona.
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MAS INFORMACION

Mavil: 629734825

‘e-mail info@garciasaura. com

Blog! eliagarciasaura wardpress.com
Enlace Skype: elia.garcla.saura




